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SAZETAK Y

Sazetak

U radu se prikazuju rezultati opseZnog istraZivanja distri-
bucije hrvatskih izvoznih poduzeca u razdoblju od 2002. do
2014. provedenog u sklopu Istrazivacke mreze za konkuren-
tnost (CompNet). Analiza pokazuje da je agregatni izvoz kon-
centriran u malom broju velikih poduzeca i da je oporavak
hrvatskog izvoza nakon izbijanja svjetske financijske krize bio
spor. Pritom se izvoz velikih poduzeéa smanjio, dok su mala
i srednja poduzeéa povecala svoj izvoz i potaknula oporavak
agregatnog izvoza. Osim toga, porastao je i broj novih izvo-
znika i njihova prosje¢na produktivnost. Analizom je potvrde-
na dobro poznata snazna pozitivna korelacija izmedu izvoza
i produktivnosti, kao i superiornije karakteristike izvoznika u
odnosu na poduzeca koja ne izvoze. Osim toga, rezultati po-
kazuju da postoji heterogenost medu razli¢itim sektorima i da
se prosje¢na premija produktivnosti obi¢no povecava zajedno s
iskustvom poduzeca na izvoznom trZistu.
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1. UVOD

1. Uvod

Globalizacija i liberalizacija trgovine povecale su pritiske
medunarodne konkurencije, posebno na mala otvorena gospo-
darstva kao $to je Hrvatska. U takvom okruzju nuzno je ana-
lizirati ponasanje izvoznih poduzeca i potencijalno revidirati
politike usmjerene na povecanje rasta izvoza na makrorazini i
mikrorazini. Cilj je rada prikazati rezultate detaljne analize mi-
kroekonomskih aspekata hrvatskog izvoza napravljene primje-
nom podataka na razini poduzeca.

Rad se uvelike oslanja na rezultate IstrazivaCke mreze za
konkurentnost (CompNet)'. CompNet je osnovao Europski
sustav sredi$njih banaka u oZujku 2012., a dva najvaznija cilja
bila su istraziti konkurentnost u EU-u na temelju viSedimen-
zionalnog pristupa (makrorazine, mikrorazine i prekograni¢ne
razine) te razjasniti teoretske i empirijske veze izmedu pokre-
taCa konkurentnosti i makroekonomskih rezultata. Za vise de-
talja o CompNetu vidi Lopez-Garcia i dr. (2014.12015.) i Di
Mauro i Ronchi (2015.), a vise informacija o analizi hrvatskih
poduzefa u modulu za produktivnost Istrazivacke mreze za
konkurentnost moze se naéi u Valdec i Zrnc (2017.). U ovom

se radu detaljno procjenjuju rezultati hrvatskih izvoznih podu-
zeCa prema razliditim kriterijima, kao $to su sektor i veli¢ina
poduzeca, te se dodatno usporeduju s drugim zemljama.

Rezultati se mogu sazeti na sljedeci nacin. Prvo, agregatni
izvoz koncentriran je u malom broju velikih poduzeca, ali ba-
za izvoznika u porastu je, posebno od ulaska u EU. Nadalje,
mala i srednja poduzeca povecala su izvoz tijekom recesije i
potaknula oporavak agregatnog izvoza. Cini se da je produk-
tivnost snazno povezana s veom vjerojatno§éu da poduzele
bude izvoznik te da su hrvatski izvoznici produktivniji od ne-
izvoznika. Naposljetku, uoCene su znatne razlike unutar sku-
pine izvoznika, a prosje¢na produktivnost obi¢no se povecava
zajedno s iskustvom poduzeca na izvoznom trZistu.

Preostali dio rada organiziran je kako slijedi. U drugom
odjeljku opisuje se modul za trgovinu CompNeta. U sljedeCem
se odjeljku analiziraju mikroekonomski aspekti hrvatskog izvo-
za. Potom se govori o mikroeckonomskim aspektima oporavka
izvoza tijekom recesije, a u petom odjeljku donosi se zakljucak.

2. Opis modula za trgovinu

Modul za trgovinu dio je CompNeta u kojemu se analiziraju
europska izvozna poduzeca.> Opsezan skup podataka na razi-
ni poduzeca omogucuje analizu populacije izvoznika tijekom
vremena, $to moze omoguditi razumijevanje dinamike ukup-
nih izvoznih rezultata u zemljama sudionicama, ukljucujuci
Hrvatsku.

Analiza u ovom modulu provedena je samo za preradivacki
sektor (NKD 2007.).° Podaci su organizirani u dvama uzorci-
ma: cjeloviti uzorak (ALL), koji uklju¢uje sva preradivacka po-
duzeca s najmanje jednim zaposlenikom, i ogranieni uzorak
(20E), koji uklju¢uje samo poduzeéa s vise od 20 zaposleni-
ka. Da bi se poduzeée smatralo izvoznikom, vrijednost njegova
izvoza treba biti najmanje 1000 eura. Definicije upotrijebljene
u modulu navedene su u Tablici 1.

Izvoznici su takoder analizirani i prema veli¢ini (mali, sred-
nji i veliki). Malim se poduzec¢ima smatraju ona s manje od 50
zaposlenika, srednja su poduzeca ona s 50 do 250 zaposlenika,
a velika poduzeca imaju vise od 250 zaposlenika.

Tablica 1. Trgovinski status poduzeca

Izvoznik poduzece s pozitivnom vrijednosti izvoza u t

Stalni izvoznik izvoznik u t-1, tit+1

Novi izvoznik izvoznik u tit+1, ali neizvoznik u t—1

Izlazi s trzista izvoznikut-1it,alineut+1

Povremeni izvoznik izvozniku t,alineut-1it+1

Stalni neizvoznik neizvoznik ut—-1, tit+1

Uvoznik poduzece s pozitivnim vrijednostima uvoza u t

Dvosmijerni trgovac poduzece s pozitivnim vrijednostima izvoza i

uvozaut

Izvor: Berthou i dr. (2015.)

Skup podataka CompNeta obuhvaca niz deskriptivnih stati-
stickih podataka izracunatih na razli¢itim razinama agregacije
podataka. Osim toga, ovakav skup podataka omogucuje razli-
kovanje poduzeca po veli¢ini i medunarodnom trgovinskom

1 Vise informacija dostupno je na http://www.comp-net.org/index.php?id=239.

2 ZaviSe detalja o modulu za trgovinu vidi Berthou i dr. (2015.)

3 Analiza u modulima CompNeta ukljucuje poduzeca iz priblizno Sezdeset odjeljaka (sektora) NKD-a, koji se zatim razli¢itim ponderima agregiraju u devet tzv.
makrosektora i na razinu cijeloga gospodarstva. Preradivacka industrija jedan je od devet makrosektora.
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http://www.comp-net.org/index.php?id=239

statusu (Lopez-Garcia i dr., 2014.). Deskriptivni statisticki
podaci takoder se izraCunavaju prema decilima produktivnosti
(primjenom ukupne faktorske produktivnosti, produktivnosti
radaisl.).

Podaci za hrvatska poduzela preuzeti su iz registra
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godisnjih financijskih izvjestaja koje su hrvatska nefinancijska
poduzeéa obvezna dostavljati Financijskoj agenciji (Fina)*. Po-
daci za Hrvatsku obuhvacaju razdoblje od 2002. do 2014., a
za ostale zemlje u uzorku zaklju¢na je godina 2013.

3. Mikroekonomski aspekti hrvatskog izvoza

3.1. Glavna obiljezja hrvatskih izvoznika

Gotovo trecina svih hrvatskih preradivackih poduzeca jesu
izvoznici (Tablica 2.). Vaznost izvoza jos je vidljivija ako se raz-
matra uzorak koji sadrzava samo poduzeca s vise od 20 zapo-
slenika, od kojih dvije trecine posluju na inozemnim trZistima.
1z toga se moze zakljuciti da je veca vjerojatnost da Ce veci hr-
vatski proizvodaci izvoziti. Udio izvoznih poduzeéa povecao se
u oba uzorka u razdoblju nakon krize.

Tijekom posljednjih analiziranih godina izvoz je postao in-
tenzivniji (Slika 1.) pa su izvoznici dosegnuli predrecesijske ra-
zine. Intenzitet izvoza prikazan je kao udio izvoza — prosjeéni
udio izvoza u ukupnom prometu poduzeéa. U populaciji izvo-
znika izvozna prodaja iznosi prosje¢no 38% ukupnog prometa
u cijelom razdoblju. Poduzeéa s najintenzivnijim izvozom bave
se proizvodnjom koZe i proizvoda od koze, ostalih prijevoznih
sredstava i odjece te preradom drva i proizvoda od drva (Slika
Al.), a poduzeéa s najmanje intenzivnim izvozom bave se pro-
izvodnjom pica.

Hrvatski agregatni izvoz koncentriran je u malom broju
poduzeca koja uvelike odreduju dinamiku ukupnog izvoza. U
razdoblju od 2002. do 2014. godine 20% ukupnoga hrvatskog
robnog izvoza odnosilo se na pet najvecih izvoznika, a 30%
odnosilo se na deset najveéih izvoznika. Prosjek zemalja SIE-a
takoder je priblizno jednak ovim vrijednostima (Berthou i dr.,
2015.). Izvoz je jos viSe koncentriran ako promatramo uze de-
finirane dvoznamenkaste sektore NKD-a, ponajprije zbog toga

§to je izvozna skupina svakoga dvoznamenkastog sektora ma-
nja. Na deset najveéih poduzeca odnosi se oko 80% — 90%
ukupnog izvoza u vecini tih sektora (Slika A2.).

Ipak, udio deset vodeéih poduzeca po agregatnom izvozu
smanjuje se (Slika 2.), unato¢ tome $to je ukupni izvoz pora-
stao od kriznog razdoblja. Stoga se moze zakljuciti da se na-
kon ulaska u EU rast izvoza prosirio na veci broj poduzeca, $to
se podrobno ispituje u nastavku.

3.2. Razlike izmedu izvoznika i neizvoznika

Cinjenica da izvoznici obi¢no imaju bolje karakteristike u
odnosu na neizvoznike potvrdena je u empirijskoj literaturi.
Cilj modula za trgovinu CompNeta bio je provjeriti te nalaze
i izloziti u kojim su pojedinim industrijama izvoznici obi¢no
puno uspjesniji od neizvoznika. U ovom se odjeljku usporedu-
ju rezultati izvoznih i neizvoznih poduzeca u hrvatskom pre-
radivackom sektoru primjenom neparametarskih mjera, kao
§to je produktivnost rada, i parametarskih mjera, kao §to je
ukupna faktorska produktivnost (engl. total factor producti-
vity — TFP).

Produktivnost rada definirana je kao realna dodana vrijed-
nost po zaposleniku u tisuéama eura. Ukupna faktorska pro-
duktivnost odnosi se na promjene rasta ukupne proizvodnje u
odnosu na iskoristeni rad i kapital, a u standardnoj Cobb-Do-
uglasovoj proizvodnoj funkciji procjenjuje se kao rezidualna

Slika 1. Udio izvoza, preradivacki sektor

Slika 2. Udio vodecih izvoznika, preradivacki sektor
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Napomena: Udio izvoza izratunava se na razini poduzeca kao udio vrijednosti izvoza
u ukupnom prometu izvoznih poduzeca, a potom se agregira na razinu cijeloga
preradivackog sektora.

Izvor: IzraGuni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)
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4 Vise informacija o koristenim podacima moze se pronaci u Lopez-Garcia i dr. (2015.) i Valdec i Zrnc (2017.).
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Tablica 2. Udio izvoznika u ukupnom broju poduzeca iz uzorka po godinama

Uzorak ALL Uzorak 20E

o - ) -

9 & o o g N o g

& o 8 Q N T & 5} 3] 9 o N m

9 & & N 9 = 9 N & N & e =

N g g g N o N g g g o N o

g N N S g 2 g N N S = g 3
2002.  68,1%  31,9% - - 374% - 200%| 31,8% 682% - - 71,0% - 554%
2003.  68,9% 31,1% 19,6%  22% 380% 43,8% 212% | 342% 658% 47.9%  15% 715% 17.6% 54,4%
2004.  68,4% 316% 20,3%  2,6% 387% 452% 223% | 347% 653% 50,0% 2% 737% 16,7% 56,4%
2005.  67,6% 32,4% 21,0%  24% 384% 447% 229% | 31,9% 681% 51.6%  2,3% 743% 17,9% 59,1%
2006.  68,4% 31,6% 19,6%  2,0% 383% 40,6% 219% | 354% 64,6% 458%  15% 719% 156% 553%
2007.  68,0% 32,0% 19,2%  1,9% 37,8% 4353% 21,8% | 356% 64,4% 46,0%  2,1% 71,6% 189% 54,4%
2008.  72,3% 27.7% 17,3%  12% 336% 41,2% 18,6% | 39,8% 602% 427%  14% 649% 193%  47,6%
2009.  74,0% 26,0% 17,6%  1,5% 312% 464% 17.2% | 39,7% 60,3% 445%  20% 63,1% 216% 47,9%
2010.  73,0% 27.0% 17,5%  21% 302% 467% 17.6% | 39,0% 61,0% 47.4%  2,0% 615% 224% 480%
2011,  722% 27,8% 19,0%  2,0% 303% 481% 17.9% | 37,2% 62,8% 475%  19% 62,0% 21,8% 487%
2012.  71,4% 286% 20,0%  1,8% 29.8% 47,7% 180% | 352% 64,8% 50,7%  1,6% 62,1% 19,6% 50,0%
2013.  71,0% 29,0% 19,8%  24% 287% 446% 17.8% | 337% 663% 50,0%  27% 61,1% 180% 49.2%
2014.  69,7%  30,3% - - 286% - 177%| 333%  66,7% - - 59,1% - 493%

Izvor: Izracuni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta

veli¢ina. Ovdje je TFP procijenjen na osnovi Wooldridgeova
pristupa (2009.).

Prvo, istrazili smo korelaciju izmedu produktivnosti i inten-
ziteta izvoza na razini poduzeca. Rezultati upucuju na to da je
korelacija izmedu izvoza na razini poduzeca i produktivnosti
na razini poduzeca pozitivna i ja¢a za TFP nego za produktiv-
nost rada. Rezultati su vrlo razli¢iti po sektorima, a najsnaznija
pozitivna korelacija uo¢ena je u proizvodnji metala i ostalih ne-
metalnih mineralnih proizvoda. Zaklju¢uje se da produktivnija
poduzeca obic¢no izvoze vise od manje produktivnih poduzeca
(ovisno o njihovu sudjelovanju na izvoznom trzistu).

Usto, kako bismo bolje razumjeli povezanost izmedu izvoza
i produktivnosti, rezultati izvoznih poduzeca usporeduju se s
neizvoznim poduzecima iz iste industrije primjenom nekoliko
razli¢itih mjera: produktivnosti rada, TFP-a, placa, jedini¢nih
troskova rada (ULC) i veli¢ine poduzeca mjerene brojem za-
poslenika. Nacin izraCuna produktivnosti rada i TFP-a ve¢ je
objasnjen. Place se izracunavaju kao realna ukupna masa placa
po zaposleniku, ULC je definiran kao ukupni trosak rada u od-
nosu na vrijednost realne proizvodnje, a zaposlenost je prosjek
godi$njeg broja zaposlenika izracunat prema ekvivalentu puno-
ga radnog vremena.

Analiza pokazuje da hrvatska izvozna poduzeca iz preradi-
vackog sektora imaju u prosjeku 35% vecu produktivnost rada
od poduzeca iz istog sektora koja posluju samo na domacem
trziStu (Slika 4.). Najizrazenija razlika u produktivnosti rada
izmedu izvoznika i neizvoznika moze se uociti u proizvodnji
prehrambenih proizvoda i pica, a najmanja u tekstilnoj indu-
striji (Slika A3.). Primjenom TFP-a umjesto produktivnosti
rada razlika izmedu izvoznika i neizvoznika jo$ je izraZenija.
Na primjer, u proizvodnji kemikalija, papira i prehrambenih

5 Zavise detalja o procjeni TFP-a u CompNetu vidi Lopez-Garcia i dr.
(2015.)

proizvoda TFP je u prosjeku 95% visi kod izvoznika.

Osim toga, izvozna poduzeca obi¢no isplauju veée plade
od neizvoznika. Medutim, zbog vece produktivnosti izvoznici
su ipak relativno konkurentniji od neizvoznika, kao Sto se vidi
iz manjeg ULC-a. Iz usporedbe placa po industriji vidi se da
su place u proizvodnji kemikalija i ostalih prijevoznih sredstava
znatno vece u izvoznim poduzedima nego u neizvoznim po-
duzecima. Razlika je istodobno vrlo mala u tekstilnoj i drvnoj
industriji. ULC izvoznika prosjecno je 15% nizi nego kod nei-
zvoznika, a troSkovna ucinkovitost izvoznika najizraZenija je u
proizvodnji pica, prehrambenih proizvoda i popravku i instali-
ranju strojeva i opreme (Slika A3.). Rezultati takoder pokazuju
da je razlika u uspjesnosti izvoznika u odnosu na neizvoznike

Slika 3. Koeficijenti korelacije
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Napomena: Koeficijenti korelacije zasnovani su na podacima na razini sektora, koji se
primjenom jednostavnoga neponderiranog prosjeka po sektorima prenose na razinu
preradivackog sektora.

Izvor: Izracuni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)
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porasla posljednjih godina, bez obzira na to koja se mjera
upotrebljava.

Naposljetku, podaci takoder upucuju na to da su izvoznici
znatno veéi od neizvoznika prema broju zaposlenika: u prosje-
ku i do deset puta u nekim sektorima.

Medu izvoznicima takoder postoje razlike, u cemu najveci
utjecaj imaju velicina i iskustvo. Uzme li se u obzir trgovinski
status izvoznih poduzeéa, moZze se primijetiti da najvecu izvo-
znu premiju, i u smislu produktivnosti rada i u smislu TFP-a,
imaju vodedi izvoznici (Slika 5.). Takvi su rezultati najizraze-
niji u proizvodnji prehrambenih proizvoda i osnovnih farma-
ceutskih proizvoda (Slika A4.). Nadalje, novi izvoznici i podu-
zeda koja izlaze s izvoznog trzista takoder ostvaruju vecu pro-
duktivnost od neizvoznika iz istog sektora. Naposljetku, kod
populacije izvoznika u razli¢itim preradivackim industrijama
postoji znatna disperzija produktivnosti, ali prosjeéne premije
produktivnosti obi¢no rastu zajedno s iskustvom poduzeca na
izvoznom trzistu. Takav je nalaz u skladu s rezultatima koji su
dobiveni za druge zemlje u uzorku CompNeta (Berthou i dr.,
2015.).

Prikazani rezultati neparametarske analize dodatno su pot-
krijepljeni regresijskom analizom izvoznih premija. Izvozna
premija, tj. razlika u ostvarenju izvoznih poduzeéa u odnosu

3. MIKROEKONOMSKI ASPEKTI HRVATSKOG 1ZVOZA

na neizvoznike procijenjena je koriStenjem sljedeéih obja$nja-
vajucih varijabla: indikatorske (engl. dumimy) varijable za izvoz
i skupa kontrolnih varijabla (obi¢no se ukljuuju indikatorske
varijable za industriju, godinu, krizu i sl.):

InX, = a + Blzvoz. + yKontrola, + &"

gdje i oznacuje pojedino poduzele, ¢ godinu, X; produktiv-
nost poduzeca (TFP); Izvoz je indikatorska varijabla za sadas-
nji izvozni status poduzeca (1 ako je poduzece u godini ¢ bilo
izvoznik, u ostalim slucajevima 0); Kontrola je vektor kontrol-
nih varijabla specifi¢nih za poduzele; ¢ je slucajna pogreska.
Izvozne premije izraCunate pomodu procijenjenoga koefi-
cijenta B kao 100(exp(B)—1) pokazuju prosjeénu postotnu
razliku izmedu izvoznika i neizvoznika nakon $to se u obzir
uzmu kontrolne varijable. Ovaj jednostavni model procijenjen
je za preradivacka poduzeéa u razdoblju od 2002. do 2014.,
pri ¢emu se u obzir uzimaju sektor, veliCina i krizni dogadaji.
Rezultati pokazuju da izvozna premija ukupne faktorske pro-
duktivnosti za sva poduzeca iznosi 35,5%, a da se ta razlika
smanjuje na 18,3% kada se analiziraju samo poduzeca s 20
odnosno viSe zaposlenika. Sli¢ne studije koje su proveli Val-
dec i Zrne (2015.) i Lukinié¢-Cardié (2012.) takoder potvrduju

Slika 4. 1zvozne premije
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izvoznika isklju¢eni su.
Izvor: Izra¢uni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)

Napomena: Izvozne premije iskazane kao postotak izracunavaju se kao razlike u specifiénim mjerama izvoznika i neizvoznika u istom dvoznamenkastom sektoru NKD-a.
Vrijednosti na razini sektora prenose se primjenom jednostavnoga neponderiranog prosjeka po sektorima na razinu preradiva¢kog sektora. Sektori s manje od deset
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Slika 5. Izvozne premije u odnosu na izvozni status
Produktivnost rada TFP
|
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[% Novi izvoznici Izlaze s trziSta

Napomena: Vidi napomenu pod Slikom 4.
Izvor: Izrauni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)

robusne izvozne premije preradivackih poduzecéa u Hrvatskoj.
Prethodna analiza potkrepljuje razliCite karakteristike izvo-
znika i neizvoznika, ali nije dovoljna da se utvrdi uzro¢no dje-
lovanje. U literaturi prevladavaju dvije hipoteze o povezanosti
izmedu izvoza i produktivnosti koje se medusobno ne isklju-
¢uju. Prema hipotezi samoodabira (engl. self-selection) izvoze
samo ona poduzeca koja su relativno produktivnija pa mogu
podnijeti fiksne troskove povezane s prodajom na inozemnim
trziStima. Druga je hipoteza ucenje kroz izvoz (engl. learning
by exporting) prema kojoj poduzeca postaju produktivnija dok
izvoze zahvaljujuéi u¢incima ucenja koji proizlaze iz izloZenosti
inozemnoj konkurenciji. Valdec i Zrnc (2015.) potvrduju hi-
potezu samoodabira za skupinu hrvatskih preradivackih podu-
zeda, §to znadi da brojne bolje karakteristike novih izvoznika

Tablica 3. Procjene izvoznih premija ukupne faktorske
produktivnosti

Procijenjeni koeficijent 0,304 0,168
(0,00905) (0,0165)
Izvozne premije (%) 8515 18,3
Napomena: Robusne standardne pogreske dane su u zagradama. *, ** i *** odnose se

na razine signifikantnosti od 10%, 5% i 1%. lzvozne premije iskazane kao postotak
izracunate su kao 100(exp(B)-1).
Izvor: Izracuni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta

prethode njihovu ulasku na izvozno trziste. S druge strane,
pronadeno je vrlo malo dokaza u prilog hipotezi ucenja kroz
izvoz.

4. Mikroekonomski aspekti oporavka izvoza tijekom recesije

Nakon $to se ublazio pocetni Sok recesije, izvoz je poceo ra-
sti (Slika 6.). Ipak, vidljivo je da je snazniji oporavak hrvatskog
izvoza zapocCet tek nakon ulaska Hrvatske u Europsku uniju.
Ulazak Hrvatske na zajednicko jedinstveno trziste EU-a znat-
no je smanjio administrativne prepreke trgovini jer su zahvalju-
juéi njemu uvelike pojednostavnjene procedure i papirologija
te je skraceno vrijeme i smanjen troSak isporuke robe kupcima
u drugim zemljama. To je moglo dovesti do snaznog porasta
robne razmjene s drzavama ¢lanicama EU-a, posebice s novim
drzavama Clanicama. Ranilovi¢ (2017.) navodi ekonometrijske
dokaze koji govore tome u prilog.

Nakon ulaska u EU udio hrvatskog izvoza na trzistu EU-a
poceo je rasti. Nadalje, rast robnog izvoza pridonio je i oporav-
ku udjela hrvatskog trziSta u globalnoj trgovini.

Cini se da je porast izvoza tijekom recesije bio potaknut
rastom izvoza malih i srednjih poduzeca. lako izvoz obi¢no
poti¢u veliki proizvodaci, veéinu porasta izvoza tijekom rece-
sije u Hrvatskoj ostvarila su mala i srednja poduzeca, a ino-
zemna prodaja velikih poduzeéa smanjila se (Slika 7.). To je

u suprotnosti s razdobljem prije recesije, kada su velika podu-
zeca najviSe pridonosila rastu izvoza. Mala i srednja poduzeca
obi¢no su u nepovoljnijem poloZaju u odnosu na velika podu-
zeCa, npr. imaju slabiji pristup financiranju. Ipak, ¢ini se da su
ta poduzeca bila poduzetnija i sposobnija konkurirati na inoze-
mnim trziStima tijekom razdoblja financijskog stresa i smanje-
nja (domace) potraznje.

Velika poduzeéa najviSe su pridonosila rastu izvoza prije
recesije u vecini zemalja koje obuhvaca CompNet, tako da ni
Hrvatska nije bila iznimka. Tijekom recesije velika poduzeca
uglavnom su povecala svoj izvoz u Italiji, Spanjolskoj i Dan-
skoj, dok je u Estoniji i Letoniji rast izvoza ostvaren ponajprije
zahvaljujuéi malim i srednjim poduzeéima (Slika 8.). Smanje-
nje izvoza velikih poduzeca dovelo je do smanjenja agregatnog
izvoza, s iznimkom Estonije. To podupire potencijalnu vaznost
idiosinkratskih Sokova na razini poduzeca koji utjecu na agre-
gatne rezultate (Gabaix, 2011.). U nekim zemljama, primjerice
u Hrvatskoj, izvoz nije dostigao pretkrizne razine ¢ak ni nakon
pet godina, a, kao §to se moze vidjeti iz podataka CompNeta,

Karakteristike hrvatskih izvoznika iz preradivackog sektora i oporavak izvoza tijekom velike recesije - rezultati istrazivanja modula za trgovinu IstraZzivacke mreze za

konkurentnost (CompNet)
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Slika 6. Medunarodna robna razmjena
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Napomena: Udio robnog izvoza na trzistu EU-a izraGunava se kao omjer izmedu izvoza jedne zemlje u drzave EU-a (Intrastat) i ukupnog izvoza EU-a (Intrastat i Extrastat).
Izvori: DZS i Eurostat
to je bilo povezano sa smanjenjem izvoza velikih poduzeca. Slika 7. Doprinos stopi rasta ukupnog izvoza
U Hrvatskoj je brodogradnja sektor s potencijalno najveéim preradivackog sektora po veli¢ini poduzecéa
idiosinkratskim Sokovima. Brodogradilista su uglavnom velika
poduzeca i tradicionalno su bila medu najvaznijim izvoznici-
ma. Ipak, zbog pristupanja EU-u, brodogradilista koja su se u Yok
s . . 5 P . i
proslosti uvelike oslanjala na drzavnu pomo¢ privatizirana su i
restrukturirana, §to je znatno utjecalo na njihov izvoz. Kad se
iz Slike 7. izuzme sektor ostalih prijevoznih sredstava (uglav-
nom brodovi), vidljivo je da se kod velikih poduzeca vise ne bi- Srednja
ljezi pad izvoza (Slika A5.). Medutim, u usporedbi s pretkriz-
nim razinama, rast izvoza velikih poduzeca manji je od rasta
izvoza malih i srednjih poduzeca, ¢ak i kad se uéinak brodo- ala
gradiliSta izuzme iz ukupnog izvoza. To upuduje na to da bro-
dogradilista nisu bila jedini razlog zbog kojeg je rast hrvatskog
) . R -10 0 10 20 30 40 50
izvoza u razdoblju nakon recesije bio prigusen. %
Tijekom recesije hrvatska poduzeca vise su se orijentira- I Tijekom recesije M Prije recesije
la prema medunarodnom trzi§tu kako bi nadomjestila pad
domade potraZnje. Postojeéi izvoznici u prosjeku su povedali | Napomena: Godine od 2002. do 2008. odnose se na razdoblje prie recesije, a one
.. . . . . . izmedu 2009. i 2014. na razdoblje recesije. Navedeni su doprinosi stopi rasta
svoj izvoz, a znatno je porastao i broj novih izvoznika. Zahva- agregatnog izvoza, stoga njihov zbroj ne treba iznositi 100%.
1]11]1161 tOj dinamici udio iZVOZIlih poduzeéa u ukupnom broju Izvor: Izraduni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)

Slika 8. Doprinos ukupnom rastu izvoza preradivackog sektora po veli€ini poduzeca i zemlji
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Napomena: Godine od 2002. do 2008. odnose se na vrijeme prije recesije, a one izmedu 2009. i 2013. na razdoblje recesije. Podaci za Cesku i Letoniju iz razdoblja prije recesije
nisu dostupni za cijelo razdoblje uzorka. Navedeni su doprinosi stopi rasta agregatnog izvoza, stoga njihov zbroj ne treba iznositi 100%. Obuhvat za Hrvatsku u slikama 7. i 8.
tijekom razdoblja recesije razlikuje se zbog dostupnosti podataka za druge zemlje.
Izvor: IzraGuni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)
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Slika 9. lzvozni status i kumulativni rast TFP-a tijekom
recesije
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Napomena: Godine izmedu 2009. i 2014. odnose se na razdoblje recesije.
Izvor: Izrauni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)

poduzeca povedao se za 5%. U prethodnom odjeljku pokazali
smo da su izvoznici u prosjeku produktivniji od neizvoznika,
$to upucuje na to da je rast broja novih izvoznika bio potaknut
povecanim rastom njihove produktivnosti.

Podaci potvrduju tu hipotezu jer je TFP novih izvoznika
promatranih zajedno snazno porastao tijekom recesije, a TFP
neizvoznika znatno se smanjio (Slika 9.). Nadalje, TFP se
smanjio i kod stalnih izvoznika, ali u manjoj mjeri nego kod
neizvoznika. Sve u svemu, ¢ini se da su novi izvoznici ublazi-
li pad agregatnog TFP-a zabiljeZen tijekom recesije (Valdec i
Zrne, 2017.), dok su stari izvoznici te posebice neizvoznici bili
glavni pokretaci pada agregatne produktivnosti.

5. Zakljucak

U radu su analizirana hrvatska izvozna poduzeda s primje-
nom podataka iz modula za trgovinu CompNeta. Znatan dio
(oko trecine) hrvatskih proizvodaca izvozi svoje proizvode, ali,
kao i u mnogim drugim zemljama, agregatni izvoz u Hrvatskoj
vrlo je koncentriran i samo nekoliko velikih poduzeca utjece na
glavninu ukupnih izvoznih rezultata. Ipak, raste vaznost malih
i srednjih poduzeca u ukupnom izvozu, posebice od ulaska u
EU.

Rezultati CompNeta potvrduju da izvoznici imaju supe-
riornije karakteristike u odnosu na poduzeca koja ne izvoze,
odnosno hrvatska izvozna poduzeca iz preradivackog sektora
imaju u prosjeku vecu produktivnost, nize jedini¢ne troskove
rada i viSe zaposlenika od poduzeca koja posluju samo na do-
macem trzistu. Usto, u razli¢itim preradivackim industrijama

postoji znatna disperzija produktivnosti medu izvoznicima, ali
prosje¢ne premije produktivnosti obi¢no rastu zajedno s isku-
stvom poduzeca na izvoznom trzistu.

Analizirani su i mikroekonomski aspekti oporavka izvoza
tijekom recesije. Rezultati pokazuju da je spor oporavak hrvat-
skog izvoza bio posljedica smanjenja izvoza velikih poduzeca,
dok su mala i srednja poduzeca povecala svoj izvoz tijekom re-
cesije i potaknula oporavak agregatnog izvoza. S obzirom na
pad domace potraznje, poduzeéa su se pojaano oslanjala na
inozemna trzista. Isto tako, porastao je i broj novih izvoznika,
a njihova skupna produktivnost povecéala se. Buduéi da najno-
viji podaci pokazuju da se od 2014. u Hrvatskoj ponovno bi-
ljeZe pozitivna kretanja izvoza, smatramo da je korisno daljnje
istrazivanje ove teme.

Karakteristike hrvatskih izvoznika iz preradivackog sektora i oporavak izvoza tijekom velike recesije - rezultati istrazivanja modula za trgovinu IstraZzivacke mreze za

konkurentnost (CompNet)
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DODATAK

Dodatak

Slika A1. Udio izvoza, po dvoznamenkastim sektorima NKD-a (prosjek 2002. — 2014.)
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Izvor: Izracuni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)

Napomena: Udio izvoza izraGunava se na razini poduzeca kao udio vrijednosti izvoza u ukupnom prometu izvoznih poduzecéa, a potom se agregira na razinu dvoznamenkastog sektora.

Slika A2. Udio deset vodecih izvoznika, po dvoznamenkastim sektorima NKD-a (prosjek 2002. — 2014.)
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Izvor: Izrauni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)
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Slika A3. Izvozne premije (prosjek 2002. — 2014.)

Produktivnost rada

Prehrambeni proizvodi

Pica

Popravak i instaliranje strojeva i opreme
Metali

Kemikalije i kemijski proizvodi

Racunala te elektronicki i opticki proizvodi

Tiskanje i umnozavanje snimljenih zapisa

Proizvodi od gume i plastike

Papir i proizvodi od papira

Ostali Ini mineralni proizvodi

Ostala preradivacka industrija

Ostala prijevozna sredstva

Gotovi metalni proizvodi

Elektricna oprema

Prerada drva i proizvoda od drva i pluta

Strojevi i uredaji, d. n.

Motorna vozila, prikolice i poluprikolice

Tekstil

KoZa i srodni proizvodi |——
Odjeca |———

o

20

40

Place

60

100
%

Kemikalije i kemijski proizvodi

Ostala prijevozna sredstva

Pica

Ostali nemetalni mineralni proizvodi

Popravak i instaliranje strojeva i opreme

Prehrambeni proizvodi

Racunala te elektronicki i opticki proizvodi

Papir i proizvodi od papira

Elektricna oprema

Motorna vozila, prikolice i poluprikolice

Tiskanje i umnozavanje snimljenih zapisa

Strojevi i uredaji, d. n.

Proizvodi od gume i plastike

Namijestaj

Gotovi metalni proizvodi

Metali

Ostala preradivacka industrija

Tekstil

Prerada drva i proizvoda od drva i pluta

Koza i srodni proizvodi |[e—

Odjeca

60

%

Kemikalije i kemijski proizvodi

Papir i proizvodi od papira

Prehrambeni proizvodi

Namijestaj

Proizvodi od gume i plastike

Metali

Popravak i instaliranje strojeva i opreme

Racunala te elektronicki i opticki proizvodi

Pica

Elektricna oprema

Prerada drva i proizvoda od drva i pluta

Ostali nemetalni mineralni proizvodi

Tiskanje i umnozavanje snimljenih zapisa

Tekstil

Strojevi i uredaji, d. n.

Ostala preradivacka industrija

Gotovi metalni proizvodi

Koza i srodni proizvodi

Motorna vozila, prikolice i poluprikolice

Odjeca
Ostala prijevozna sredstva

20

40

60

uLc

120

o

Pica

Prehrambeni proizvodi

Popravak i instaliranje strojeva i opreme
Ostala preradivacka industrija

Tiskanje i umnozavanje snimljenih zapisa
Prerada drva i proizvoda od drva i pluta
Papir i proizvodi od papira

Racunala te elektronicki i opticki proizvodi
Kemikalije i kemijski proizvodi
Namijestaj

Gotovi metalni proizvodi

Metali

Proizvodi od gume i plastike

Koza i srodni proizvodi

Odjeca

Tekstil

Ostali nemetalni mineralni proizvodi
Strojevi i uredaji, d. n.

Elektricna oprema

Ostala prijevozna sredstva

Motorna vozila, prikolice i poluprikolice

-40

10
%

Napomena: Vidi napomenu pod Slikom 4.

Izvor: IzraGuni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)

Miljana Valdec, Jurica Zrnc
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Slika A4. Izvozne premije po izvoznom statusu (prosjek 2002. — 2014.)

Produktivnost rada TFP
Izlaze 10 vodecih Stalni
s trziSta izvoznika izvoznici

10 vodecih Stalni

izvoznika izvoznici lzvoznici Novi izvoznici

Izvoznici Novi izvoznici

Izlaze
s trzista

Prehrambeni proizvogii

Pica

Tekstil

Odjeca

Koza i srodni proizvodi

Prerada drva i proizvoda od drva i pluta

Papir i proizvodi od papira

Tiskanje i umnozavanje snimljenih zapisa

Kemikalije i kemijski proizvodi
Osnovni farmac. proizv. i farmac. pripravci
Proizvodi od gume i plastike

Ostali nemetalni mineralni proizvodi

Metali

Gotovi metalni proizvodi

Racunala te elektronicki i opticki proizvodi

Elektricna oprema

Strojevi i uredaji, d. n.

Motorna vozila, prikolice i poluprikolice

Ostala prijevozna sredstva

Ostala preradivacka industrija

Popravak i instaliranje strojeva i opreme

Napomena: Vidi napomenu pod Slikom 4. Svrha je ove slike prikazati amplitudu izvoznih premija u odnosu na razli¢it izvozni status u razli¢itim preradivackim sektorima.
Izvor: Izrauni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)

Slika A5. Doprinos stopi rasta ukupnog izvoza
preradivackog sektora po veli¢ini poduzeca

Velika

Srednja

Mala

o
o

20 30 40 50 60

I Tijekom recesije M Poslije recesije

Napomena: Godine izmedu 2002. i 2008. odnose se ha razdoblje prije recesije, a one
izmedu 2009. i 2014. na razdoblje recesije. Navedeni su doprinosi stopi rasta
agregatnog izvoza, stoga njihov zbroj ne treba iznositi 100%. Podaci upotrijebljeni za
izradu ove slike nisu isti kao podaci u Slici 7. jer za podatke prikazane na ovoj slici
nije proveden postupak izostavljanja netipic¢nih vrijednosti (engl. outliers).

Izvor: Izrauni autora zasnovani na bazi podataka CompNeta (uzorak ALL)

Karakteristike hrvatskih izvoznika iz preradivackog sektora i oporavak izvoza tijekom velike recesije - rezultati istrazivanja modula za trgovinu IstraZzivacke mreze za

konkurentnost (CompNet)
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Upute autorima

Hrvatska narodna banka objavljuje u svojim povremenim
publikacijama Istrazivanja, Pregledi i Tehnicke biljeske znan-
stvene i stru¢ne radove zaposlenika Banke i vanjskih suradni-
ka.

Prispjeli radovi podlijezu postupku recenzije i klasifikaci-
je koji provodi Komisija za klasifikaciju i vrednovanje radova.
Autori se u roku od najvise dva mjeseca od primitka njihova
rada obavjestavaju o odluci o prihvacanju ili odbijanju ¢lanka
za objavljivanje.

Radovi se primaju i objavljuju na hrvatskom i/ili na engle-
skom jeziku.

Radovi predloZeni za objavljivanje moraju ispunjavati slje-
dece uvjete.

Tekstovi moraju biti dostavljeni elektronickom postom ili
optickim medijima (CD, DVD), a mediju treba priloziti i ispis
na papiru. Zapis treba biti u formatu Microsoft Word.

Na prvoj stranici rada obvezno je navesti naslov rada, ime i
prezime autora, akademske titule, naziv ustanove u kojoj je au-
tor zaposlen, suradnike te potpunu adresu na koju e se autoru
slati primjerci za korekturu.

Dodatne informacije, primjerice zahvale i priznanja, pozelj-
no je ukljuditi u tekst na kraju uvodnog dijela.

Na drugoj stranici svaki rad mora sadrzavati sazetak i kljué-
ne rijeci. Sazetak mora biti jasan, deskriptivan, pisan u treem
licu i ne dulji od 250 rijeci (najvise 1500 znakova). Ispod sa-
Zetka treba navesti do 5 kljuénih pojmova.

Tekst treba biti otipkan s proredom, na stranici formata A4.
Tekst se ne smije oblikovati, dopusteno je samo podebljavanje
(bold) i kurziviranje (italic) dijelova teksta. Naslove je potreb-
no numerirati i odvojiti dvostrukim proredom od teksta, ali bez
formatiranja.

Tablice, slike i grafikoni koji su sastavni dio rada, moraju bi-
ti pregledni, te moraju sadrZavati broj, naslov, mjerne jedinice,

legendu, izvor podataka te biljeske. Biljeske koje se odnose na
tablice, slike ili grafikone treba obiljeziti malim slovima (a, b,
c...) i ispisati ih odmah ispod. Ako se posebno dostavljaju (ta-
blice, slike i grafikoni), potrebno je oznaciti mjesta u tekstu
gdje dolaze. Numeracija mora biti u skladu s njihovim slijedom
u tekstu te se na njih treba referirati prema numeraciji. Ako su
ve¢ umetnuti u tekst iz nekih drugih programa, onda je potreb-
no dostaviti i te datoteke u formatu Excel (grafikoni moraju
imati pripadajuce serije podataka).

Tlustracije trebaju biti u standardnom formatu EPS ili TIFF
s opisima u Helvetici (Arial, Swiss) veli¢ine 8 to¢aka. Skeni-
rane ilustracije trebaju biti rezolucije 300 dpi za sivu skalu ili
ilustraciju u punoj boji i 600 dpi za lineart (nacrti, dijagrami,
sheme).

Formule moraju biti napisane Citljivo. Indeksi i eksponenti
moraju biti jasni. Znacenja simbola moraju se objasniti odmah
nakon jednadzbe u kojoj se prvi put upotrebljavaju. Jednadzbe
na koje se autor poziva u tekstu potrebno je obiljeZiti serijskim
brojevima u zagradi uz desnu marginu.

Biljeske na dnu stranice treba oznaciti arapskim brojkama
podignutima iznad teksta. Trebaju biti $to krace i pisane slovi-
ma manjima od slova kojima je pisan tekst.

Popis literature dolazi na kraju rada, a u njega ulaze djela
navedena u tekstu. Literatura treba biti navedena abecednim
redom prezimena autora, a podaci o djelu moraju sadrzavati i
podatke o izdavacu, mjesto i godinu izdavanja.

Urednis$tvo zadrzava pravo da autoru vrati na ponovni pre-
gled prihvadeni rad i ilustracije koje ne zadovoljavaju navedene
upute.

Pozivamo zainteresirane autore koji Zele objaviti svoje rado-
ve da ih posalju na adresu Direkcije za izdavacku djelatnost,
prema navedenim uputama.



Hrvatska narodna banka izdaje sljedece publikacije:

Godisnje izvjeS¢e Hrvatske narodne banke
Redovita godisnja publikacija koja sadrzava godisnji pregled
nov¢anih i opéih ekonomskih kretanja te pregled statistike.

Polugodis$nje izvjesc¢e Hrvatske narodne banke

Redovita polugodi$nja publikacija koja sadrzava polugodisnji
pregled novéanih i opéih ekonomskih kretanja te pregled sta-
tistike.

Tromjesecno izvjesce Hrvatske narodne banke
Redovita tromjeseéna publikacija koja sadrzava tromjeseéni
pregled nov€anih i op¢ih ekonomskih kretanja.

Bilten o bankama
Redovita publikacija koja sadrzava pregled i podatke o banka-
ma.

Bilten Hrvatske narodne banke

Redovita mjese¢na publikacija koja sadrzava mjesecni pregled
nov¢anih i opéih ekonomskih kretanja te pregled monetarne
statistike.

Istrazivanja Hrvatske narodne banke
Povremena publikacija u kojoj se objavljuju kraci znanstveni
radovi zaposlenika Banke i vanjskih suradnika.

Pregledi Hrvatske narodne banke
Povremena publikacija u kojoj se objavljuju strucni radovi za-
poslenika Banke i vanjskih suradnika.

Tehnicke biljeSke
Povremena publikacija u kojoj se objavljuju informativni radovi
zaposlenika Banke i vanjskih suradnika.

Hrvatska narodna banka izdaje i druge publikacije: numiz-
matiCka izdanja, broSure, publikacije na drugim medijima
(CD-ROM, DVD), knjige, monografije i radove od posebnog
interesa za Banku, zbornike radova s konferencija kojih je or-
ganizator ili suorganizator Banka, edukativne materijale i dru-
ga sli¢na izdanja.
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